Gouvernance de la
Connaissances des
Donnees d’Entreprise
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Avec l'aimable
autorisation de
NexusData Afrique du
Sud

Etat du marché

et
Opportunités
d’Amélioration

Why We Exist

¥ 4 out of 5 225% EBITDA ¥ $280 Billion
Projects Fail Opportunity Wasted

Data analytics projects Opportunity - based on data analytics In 2024, spend on data analytics
face a very high failure rate. projects reported by successful data projects globally is estimated at
analytics companies $350 billion. With an 80% failure
rate, that’s a lot of wasted
investment.

We improve the financial results of our clients

by taking them on a value-driving data analytics journey.

NexusData/ B
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Facteurs aggravants :
* Augmentation de la taille de la plateforme de données
*» Nombre d'ingénieurs de données agissant/ayant agi sur le code de la pipeline
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“It is not the domain experts’
knowledge that goes to production,
it is the assumption of the
developers »

- Alberto Brandolini



Besoin de gouvernance




Connaissances des données sous gouvernance
dans la plateforme de données
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Les Connaissances des
Données du
Modele de Données
d’Entreprise mettent en
évidence la Connaissance
d’Entreprise

Le Modele d’Entreprise
présenté facilite la
Connaissances
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Modele de données d'entreprise

avec genération automatique
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Le Modele de Donnéees d’Entreprise

automatiguement instancié
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Le Modele
d’Entreprise

alimenté par les
données de tous les
systemes sources
necessaires

Modele Métier
Datavault concu
comme une zone

normalisée
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Data Product— Bénéfices de la zone normalisée — Démo




Comment les Données soutiennent |a
Stratégie de |I'Entreprise

retail
. . . finance
* Mise en Franchise progressive du =3
réseau de magasins
* Lazone normalisée pour un alignement > SO
fluide de la plate-forme de Données tabeltemg I 1

avec la Transformation de I'Entreprise
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Domaine
retail
retail
finance
finance
finance
party
party

sales

B 00 =] O N & L M=
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sales

1 |sales
2 |sales

B C D E H |
- | Objet Métier |~ Attribut Métier |~ |Type - Obligatoin * | Tableau |~ LocalModule.Cartographielsage.Retail v | LocalModule.CartographieUsage.Finance bl
Store code string Yes Sprintl
Store label string Yes Sprintl
StoreOwner dateStart date Yes
StoreOwner legalEntity LegalEntity Yes
StoreOwner store Store Yes
LegalEntity legalEntityldentifier string Yes
LegalEntity commercialName string Yes
Ticket ticketld string Yes Sprintl
Ticket dateTicket string Yes Sprintl
Ticket totalAmount double Yes Sprintl
Ticket oo store Store Yes Sprintl

Gouvernance
Integree — Sprints
& Data Mesh 2.0

Nouveau Data-Product : Rapport financier sur les
entités juridiques franchisées

Domaines ou Data Mesh : Retail & Finance

Bénéfices de la zone normalisée : 6 données sur 11
déja présentes, effort nécessaire pour seulement 5
nouvelles données

Data Mesh 2.0 : Modele fédéral partage



Data Product, Données d’Usage et

Very Low Code

Associer un ticket a l'entité juridique propriétaire en
tant que données d’usage
e |y e e B

Business Ruleset

CREATE WIEW business_rules.ticket_s_table_ticket_caissexlsx_c_ticket_on_store_b_ticket_on_owner
AS

i bo."Business Key for Hub Ticket"”,(select bo3."Business Key for Hub LegalEntity" from businessobjects.storeowner_s_store_owners as bo3
i where bo."codeStore™ = bo3."codeStore” and

bo3. "dateStartStoreOwner™ = (select MAX(bo2."doteStortStoreOwner™) from businessobjects.storeowner_s_store_owners as bo2

where bo.“codeStore” = bol."codeStore” and bo2."dateStartStoreOwner” < bo."dateTicket"

1
2
3
& SELECT
£
6
7
8

9
18 H ), (select bo3."LegolEntityIldentifierLegalEntity™ from businessobjects.storeowner_s_store_owners as bo3
11 where bo. "codeStore” = be3."codestore” and
12 bo3. "dateStartStoreOwner” = (select MAX(bo2. "doteStortStoreOwner”) from businessobjects.storeowner_s_store_owners as bo2
13 where bo."cadeStore” = bol."codeStore” and bol."dateStartStoreOwner™ < bo."dateTicket™
14 )
15 )
16 :
17 FROM businessobjects.ticket_s_table_ticket_caissexlsx_c_ticket_on_store AS bo
18
Business Key for Hub LegalEntity ~ I Business Key for Hub Ticket “  legalEntityldentifier_egalEntity
45265431 TICK 4 45265431
45285431 TICK_1 45285431
45285421 TICK_5 45285431
623084800 TICK_2 623084600
45265431 TICK_3 45265431

@ | Az Business Key for Hub Ticket = | () dateTicketTicket ‘ 27 legalEntityldentifierLegalEntity % | a7 commercialMamelegalEntity % | a7 codeStore ™ | a7 labelStore w | 123 totalAmount W

2023-06-20 00:00:00.000 45265431
2023-01-02 00:00:00.000 45265431
2023-07-02 00:00:00.000 45265431
2023-03-05 00:00:00.000 623984609
2023-05-05 00:00:00.000 45265431
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Reporting sur
les Niveaux

de
Connaissance

Somme de Quantity par Activity Date

50

Somme de Quantity

mai 2023

labelOrganisationType. labelOrganisationName, labelOrg...
~ M Business
v M Executive
~ M Marketing
Marketing in Switzerland
~ M Sales
Sales in France
~ M Support
~ M Information Technology
IT in France

labelActivityTypeFamily. label Activity... ~
- Green IT
Computer Buying
Printer Buying
Smartphone Buying
- People Transportation
Automotive Travel
Metro Travel

Somme de Quantity par Activity Date

1000

500

Somme de Quantity

mai 2023 $uin 2023 juil. 2023 200t 2023
Activity Date

labellmpactScope labelimpactType

Direct Emissions CO2 emissions

Indirect Emisions in the Value Chain

o

EsgActivity Esgimpact
* impacts + 1D : string
Collaborator ] 5]+ S
+ quantitv : float
ESG Green o
Travel
Somme de Quantity par Impact Date
CollaboratorTravel ApplianceAcquisition
N mai 2023
Juin 2023 juil, 2023
Activity Date
labelTravelMeans labelRegion, labelCountry, legalName
Bus ~ M Europe
N ' labelActivityTypeFamily, labelActivity...
Diesel Car France -
e Green IT
Flectric car My Company France Branch SA .
) M IT Product & Services buy

Hybrid Car ~ M Switzerland
Metro My Company Swiss Branch AG
Petrol Car

juin 2023 juil. 2023
Impact Date

labellmpactScope

Indirect Emisions in the Value Chain

labelAppliance Type

On Premise Server
Portable Computer
Printer
Smartohone

sept. 2023

brand. model
~ M Apple
™ Iphone 14
~ M Dell
M Laser
~ M 1BM
M Server
~ B Lenovo



Bénéfices du
Modeéle de
Données

d’Entreprise
Instancie — Des
valeurs toujours

cohérentes
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Catalogage des
Données

* Catalogue Métier

Catalogage principalement axé sur les
termes/formulations

Eléments du catalogue mappés
aléatoirement a différents niveaux
d'artefacts de Données

Eléments du catalogue pas
systématiquement instanciés dans les
Data Products

Le catalogage tient du Mind-Mapping
Portée de la documentation

* Modéle de données

Le Modele de Données d’Entreprise
concrétise les données en production

Alignement des Data Products sur le
Modele de Données d’Entreprise




Facteurs clés
de succes

* Gouvernance

» Connaissance des Données d’Entreprise
Valeurs de reportings toujours cohérentes
Intégration fluide de Sprint/ DataMesh
» Synergie entre les organisations
Qualité améliorée/ Data Product driven
» Holistique

« Zone Normalisée

» Nativement spécifiée dans le standard
Datavault

» Data Product obligatoirement basé dessus
+ Alignement physique des Données

* Smart Automation
» Réduction du Planning
» Réduction du Budget




Datavault Builder —
Plateforme Intégrée de
Connaissances des
Données

 Architecture état de I'art de la pipeline
de données a 3 étapes

e Datavault Builder naturellement centré
sur la Zone Normalisée (Modele
Métier)

» Modele Métier évolutif sans Rupture

« Déploiement a chaud de nouveaux Data
Products

» Stockage Cloud Finops
» GIT CI/CD 100% scripté JSON/SQL
» Pas de Couts Cachés




Comment
s’organiser a la
DSI ?

« 2 ETP, 3 Roles

» Role Architecte : organise les ateliers
métier, organise les sprints par Data
Product en relation avec le Métier,
parametre la plateforme Datavault

» Role Data Analyste : possede la
connaissance des systemes de données
dans ’Entreprise

» Role Architecte Technique : provisionne les
environnements, déploie et met en place
I’exploitation des logs pour la supervision
en production

» Sans oublier le Datamarting en Self-Service
accessible a toute personne habilitée
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« La Connaissance des Données ne
se décrete pas, elle se Gouverne»

- José Torres



Pour aller plus loin

« Envisager un POC 20-40
journées

 Site web :
https://www.acceliance.fr
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